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От редакции

Уважаемые коллеги!

Благодарю вас за интерес, проявленный к нашей работе.

Сегодня правовое пространство трансформируется особенно динамично.

В этих условиях важно своевременно отслеживать наиболее значимые изменения
законодательства, оставаясь в курсе актуальных тенденций и при этом не теряться в
потоке избыточной информации.

На протяжении многих лет мы занимаемся правовой экспертизой, анализируем
большой объем законов и иных нормативных правовых актов, судебной практики и
профессиональных публикаций.

Результаты этой работы мы представляем вам в сжатом, систематизированном и
концентрированном виде.

На сайте вы найдете учебную, научную и практическую литературу.

Искренне надеюсь, что представленные материалы окажутся полезными в вашей
профессиональной деятельности и помогут в принятии правильных решений.

С уважением,
кандидат юридических наук
Алексей Борисов



Организационно-экономический механизм реализации
инвестиционного проекта

19.07.2026

Организационно  -  экономический  механизм  реализации  проекта  -  форма
взаимодействия участников проекта,  фиксируемая в  проектных материалах (а  в
отдельных случаях  в  уставных документах)  в  целях  обеспечения реализуемости
проекта  и  возможности  измерения  затрат  и  результатов  каждого  участника,
связанных  с  реализацией  проекта  (см.  Приложение  2).

Организационно - экономический механизм реализации проекта в общем случае
включает:

-  нормативные  документы,  на  основе  которых  осуществляется  взаимодействие
участников;

-  обязательства,  принимаемые  участниками  в  связи  с  осуществлением  ими
совместных  действий  по  реализации  проекта,  гарантии  таких  обязательств  и
санкции за их нарушение;

- условия финансирования инвестиций, в частности - основные условия кредитных
соглашений (сроки кредита, процентная ставка, периодичность уплаты процентов и
т.п.);

- особые условия оборота продукции и ресурсов между участниками (например,
использование  бартерного  обмена,  льготных  цен  для  взаимных  расчетов,
предоставление товарных кредитов, безвозмездная передача основных средств в
постоянное или временное пользование и т.п.);

-  систему  управления  реализацией  проекта,  обеспечивающую  (при  возможных
изменениях условий реализации проекта) должную синхронизацию деятельности
отдельных  участников,  защиту  интересов  каждого  из  них  и  своевременную
корректировку их последующих действий в целях успешного завершения проекта;

-  меры  по  взаимной  финансовой,  организационной  и  иной  поддержке
(предоставление временной финансовой помощи,  займов,  отсрочек платежей и
т.п.), включая меры государственной поддержки;



-  основные особенности учетной политики каждого российского предприятия -
участника,  а  также иностранных фирм -  участников,  получающих на российской
территории доходы от участия в проекте

Источник:  "Методические  рекомендации  по  оценке  эффективности
инвестиционных  проектов"  (утв.  Минэкономики  РФ,  Минфином  РФ,  Госстроем
России 21.06.1999 № ВК 477)




